
[ 안정적 사업기반 위에 수익성과 성장성을 갖춘 식품기업으로 도약하겠습니다 ] 

 

존경하는 주주 여러분, 

언제나 신라에스지㈜에 보내주시는 깊은 관심과 변함없는 성원에 진심으로 감사드립니다. 

 

■ 반세기의 사업 기반, 그리고 현재 

당사는 1977년 창립 이래 약 반세기에 걸쳐 어육 소시지·수산물 가공, 수산물 도소매, 축육 유통

사업을 영위하며 국내 식품산업의 한 축을 담당해 왔습니다. 오랜 시간 수산 및 축육 유통사업을 

기반으로 한 안정적인 매출 구조를 유지해 왔으며, 어육 가공식품 부문에서도 견고한 시장 입지

를 다져왔습니다. 또한 HACCP 인증 취득, EU 수출 생산 가공시설 인증, 기업부설 식품연구소 설

립 등 식품기업으로서 갖추어야 할 기본 역량을 꾸준히 축적해 왔습니다. 

 

■ 냉정한 현실 인식 

그러나 이러한 견고한 사업 기반과 보유 자산에도 불구하고, 최근 주식시장에서는 당사의 본질적 

기업가치가 충분히 반영되지 못하고 있다는 점을 경영진은 무겁게 인식하고 있습니다. 자산가치 

대비 낮은 수익성, 성장 전략에 대한 시장 인식 부족, 그리고 투자자 여러분과의 소통이 충분하지 

못했던 점이 그 주된 배경이라고 진단하고 있습니다. 

 

이러한 현실을 직시하며, 당사는 주주가치 제고를 최우선 경영과제로 설정하고  

「Value-Up Plan 2026」을 수립하여 한 걸음씩 실행해 나가고자 합니다. 

 

■ Value-Up Plan 2026 : 세 가지 핵심 방향 

1.  사업구조 고도화 

유통 중심의 사업구조를 가공·제조 중심으로 점진적으로 전환하며, 수산 가공 제품 확대와 고부가

가치 제품 개발 강화를 통해 핵심 제품의 경쟁력을 높이는 한편, 비핵심·저효율 영역은 과감히 정

비해 나갈 것입니다. 

2.  수익성 중심 경영 강화 

그룹 원물 직조달 기반의 원가 경쟁력 확보와 손익 중심 운영 체계 강화를 통해 수익성 중심의 

책임경영 체계를 정착시키고자 합니다. 

 



3. 중장기 성장 기반 확보 

가공사업 확대 및 수직계열화, 글로벌 판매 및 수출 확대, 신규 성장동력 발굴 및 전략적 투자를 

지속함으로써 중장기 성장 동력을 확보해 나가겠습니다. 

 

■ 시장과의 소통 강화 

그동안 부족했던 시장과의 소통을 보완하기 위해, 아래와 같이 투자자 커뮤니케이션을 적극 확대

해 나가겠습니다. 

• 투자자 주요 질의 및 요청사항의 내부 공유 

• 주요 경영전략 및 이슈 발생 시 홈페이지 게시 

• 정기적·지속적인 IR 활동 강화 

• 사업 구조 및 성장 전략에 대한 명확한 메시지 전달 

 

■ 주주 여러분께 드리는 약속 

이러한 노력을 통해 당사는 "안정적인 사업 기반 위에 수익성과 성장성을 균형 있게 확보한, 지

속 가능한 식품기업"으로 도약하고자 합니다. 그리고 이 여정을 통해 주식시장에서 정당한 기업

가치를 인정받고, 지속 가능한 성장 기반을 확립하며, 궁극적으로는 주주 여러분께 실질적인 성과

로 보답드리겠다는 약속을 반드시 지켜나가겠습니다. 

 

기업가치는 결국 시장과의 신뢰 위에서 형성된다고 믿습니다.  

당사는 보다 투명하고 적극적인 소통을 바탕으로, 주주 여러분과 같은 곳을 바라보며 흔들림 없

이 나아가겠습니다.  

앞으로 펼쳐질 변화와 실행의 과정을 따뜻한 시선으로 지켜봐 주시고, 변함없는 성원과 격려를 

부탁드립니다. 

 

감사합니다. 

 

2026년  6월 16일 

 

신라에스지 주식회사 

대표이사 권 기 서 배상 


